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La globalizacion ha acercado
en casi todos los sentidos a las
sociedades del mundo, hablen
o no el mismo idioma. Sin
embargo, hay uno principal
que cada dia utiliza mas y
mas gente para sus relaciones
internacionales: el inglés.

Las maneras de aprender-
lo son miltiples vy variadas,
pero hay una que sorprende
por su originalidad. Y es que
Pueblo Inglés ofrece, entre
una amplia gama de produc-
tos, la posibilidad de progra-
mas por inmersion en Valde-
lavilla, La Alberca, Cazorla o
Umbria (Italia) dirigidos a di-
rectivos y profesionales. Esta
iniciativa, en marcha desde
2004, cuenta con programas
especializados, cursos de

Los ejecutivos y profesionales pueden
aprender mgles de una manera diferente

ocho dias hechos a la medida
y para las necesidades especi-
ficas de formacion en inglés
que tienen médicos, ingenie-
ros, pilotos, arquitectos, con-
sultores ¥ un largo etcétera
que se define por la demanda.

De esta manera, Juan Car-
los Medina, socio fundador y
director general de Pueblo In-
glés, explica como se enfocan
estos cursos que pretenden
potenciar las necesidades que
cada sector profesional mds
necesita. Por eso, en el caso
de los médicos, no sélo orga-
nizan programas para el co-
lectivo en general, sino que

Se reallzan
simulacros de
situaciones que
viven en su
actividad laboral.

acotan ain mas su oferta y
ofrecen “cursos para cada es-
pecializacion. De hecho el
primero que hicimos, en
2004, fue un programa para
urdlogos, y este afio tenemos
previsto realizar seis mas para

El milenario pueblo de la Alberca, lugar idilico para aprender inglés.

médicos de diferentes ramas”.

Para ello, Pueblo Inglés
cuenta con angloparlantes
que estin relacionados con
los sectores a los que van diri-
gidos los programas y que es-
tan familiarizados con el len-
guaje a utilizar,

En el caso de los consul-
tores, por ejemplo, Medin:
aclara que realizan ejercicios
“que explotan situaciones que
ellos viven en su actividad la-
boral. Con los consultores ha-
cemos simulacros de confe-
rence calls, conversaciones
telefonicas, presentaciones o
ficticias reuniones, que es a lo
que mis se enfrentan este tipo
de profesionales. Ademas de
coger soltura, pierden el mie-
do escénico y se habitian a
enfrentarse a este tipo de si-
tuaciones”.



